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Onskan att byta

e Teknik
e Verksamhetsmassigt
e Leverantor

e Nystart
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Positivt med att byta system

e Chans till genomgang och revision av affarsplan = Nya affarsmojligheter.

e Genomgang av processer =@ klarlagger floden och samband.

e Battre stod for verksamheten = Effektivisering.

e Moderna system ar lattare att koppla till externa parter.
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Forberedelser

/ e Malbilder — varfor? Vad vill vi uppna?
* Ta hjalp!

* Forstudie / analys i detta skede? = Ja, men fokusera pa behov
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Konkreta rad — innan val av partner

e Krav att fa veta vilka som skall géra jobbet!

e Engagera (ndstan) alla som skall anvanda det nya systemet i projektet
for att reducera "the crying period”.

e Referenser, besok?

e Svarstider, egna och vid offertlamnande.



Konkreta rad - inforande

 Tydliga roller i projektgrupp. Definiera vad ett lyckat projekt ar.
e Avsatt mycket tid!

e Fasta avstamningstider (varje mandag t.ex.) for att kontrollera mot deadlines
och tidsuppskattningar.

e Stall alltid fragan: Hur mycket / manga paverkas? Vad vinner vi / forlorar
vi? = Signifikans.

e Slarva inte med tester, och tank efter fore.
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Sammanfattning

e Klara mal med varfor du vill byta — och |at alla i organisationen veta skalen.
e Valj en partner som forstar din bransch.
e Se till att valja ett modernt och 6ppet system.

e Dags att ga hem och byta. Lycka till!

+46-706-839855
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